Договор 

об уполномоченном  дилерстве № ____________
г. _______________
                                                          "___ "                   201__г.

_______________________________________, именуемое в дальнейшем "ПОСТАВЩИК", в лице _________________________________________, действующего на основании ____________, с одной стороны, и _______________, именуемое в дальнейшем "ДИЛЕР", в лице ____________________________________________, действующего на основании _____________, с другой стороны, заключили договор о нижеследующем:

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА

1.1. На срок и на условиях настоящего Договора ПОСТАВЩИК назначает ________________________________________ (официальным уполномоченным) ДИЛЕРОМ по поиску, размещению заказов на изготовление и продажу ПОСТАВЩИКОМ _______________________________________________, именуемых в дальнейшем ПРОДУКЦИЯ.

1.2. Конкретные условия поставки, оплаты, вид и количество ПРОДУКЦИИ определяются договором поставки на каждую партию ПРОДУКЦИИ.

1.3. Полномочия ДИЛЕРА по поиску заказчиков распространяются на территорию _________________________региона, именуемую в дальнейшем "Территория".

1.4. Полномочия ДИЛЕРА на Территории не являются эксклюзивными, т.е. Поставщик оставляет за собой право прямой продажи своей Продукции на Территории, но ПОСТАВЩИК обязуется не иметь других дилеров по поиску, размещению заказов на изготовление и продажу ПРОДУКЦИИ на данной ТЕРРИТОРИИ.

1.5. В случае необходимости при взаимном согласии стороны заключают договор поручения для выполнения ДИЛЕРОМ на ТЕРРИТОРИИ каких-либо поручений ПОСТАВЩИКА, не обусловленных настоящим договором.

2. ОБЯЗАННОСТИ СТОРОН

2.1. ДИЛЕР обязан:

2.1.1. За свой счёт и от своего имени, осуществлять целенаправленный поиск потенциальных потребителей ПРОДУКЦИИ ПО​СТАВЩИКА на ТЕРРИТОРИИ без каких-либо ограничений со стороны последнего, используя при этом полученные от ПОСТАВЩИКА материалы и указывая товарные знаки и логотипы ПОСТАВЩИКА, осуществлять маркетинговые и рекламные мероприятия, направленные на увеличение объёмов продажи ПРОДУКЦИИ, производимой ПОСТАВЩИКОМ
2.1.2. В соответствии с условиями договора поставки производить оплату полученной ПРОДУКЦИИ, не допуская задержки платежей.

2.1.3. Ежеквартально (не позднее 10 числа месяца, следующего за отчетным) представлять Предприятию отчет об объёмах заказов ПРОДУКЦИИ потребителями, рынках сбыта, объема заказов продаж по региону на последующий квартал.

2.1.4. Оперативно информировать ПОСТАВЩИКА обо всех возникающих в процессе выполнения своих обязанностей по настоящему договору проблемах технического характера, действиях и обстоятельствах, имеющих значение для деятельности ДИЛЕРА в рамках настоящего договора.

2.1.5. Производить регистрацию всех организаций и лиц, с которыми были проведены переговоры по поводу заказов на изготовление ПРОДУКЦИИ ПОСТАВЩИКОМ, вести учёт причин отказов от приобретения ПРОДУКЦИИ и информировать об этом ПОСТАВЩИКА.

2.1.6. Осуществлять содействие при решении возникающих спорных вопросов технического и организационного характера, своевременной оплаты, качества и комплектности поставляемой ПОСТАВЩИКОМ ПРОДУКЦИИ ее потребителям.

2.1.7. Осуществлять сохранность качества ПРОДУКЦИИ, поставленной ПОСТАВЩИКОМ при ее продаже на ТЕРРИТОРИИ и возмещать ущерб, возникающий при потере качества ПРОДУКЦИИ по вине ДИЛЕРА.

2.1.8. Своевременно извещать ПОСТАВЩИКА о возврате проданной ПРОДУКЦИИ по причине потери ее качества, возникающего по вине ПОСТАВЩИКА и вернуть ее в течение 5 дней с момента ее получения. Порядок замены возвращенной ПРОДУКЦИИ определяется договором поставки.

2.1.9. Уважать и защищать законные права ПОСТАВЩИКА, в частности, сохранять коммерческую тайну и конфиденциальную информацию, которые могут стать известными ДИЛЕРУ в связи с выполнением настоящего договора.

2.1.10. Не совершать действий, ведущих к нанесению материального и морального ущерба ПОСТАВЩИКУ по причинам конфиденциального или иного характера.

2.1.11. ДИЛЕР не имеет права передавать свои обязанности и полномочия, а также любую информацию, касающуюся настоящего договора, за исключением необходимых деклараций о факте наличия прав и обязанностей ПОСТАВЩИКА, третьим юридическим или физическим лицам без письменного согласия ПОСТАВЩИКА.

2.2. ПОСТАВЩИК обязан:

2.2.1. Предоставлять ДИЛЕРУ имеющиеся рекламные материалы на ПРОДУКЦИЮ, а также информацию рекламного и технического характера.

2.2.2. Предоставлять ДИЛЕРУ сведения о потенциальных потребителях ПРОДУКЦИИ в регионе и консультировать о формах организации сбытовой политики.

2.2.3. Своевременно уведомлять ДИЛЕРА об изменениях в технологических возможностях оборудования, стоимости изготовления ПРОДУКЦИИ и размерах предоставляемой скидки.

2.2.4. Предоставлять ДИЛЕРУ льготные условия по изготовлению для него ПРОДУКЦИИ в части уменьшения сроков ее изготовления согласовывая их в договоре поставки.

2.2.5. Предпринимать все меры по поддержанию и оказанию помощи ДИЛЕРУ для наиболее успешного выполнения им своих обязанностей по настоящему договору.

3. ЦЕНА ПРОДУКЦИИ, СКИДКИ И ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ

3.1. Цена на ПРОДУКЦИЮ устанавливается ДИЛЕРОМ на каждый заказ отдельно и указывается в счете на предоплату, протоколе согласования цен, счете-фактуре и накладной, являющейся неотъемлемой частью договора поставки.

3.3. Размер накопительной скидки для ДИЛЕРА определяется по таблице №1:

Таблица №1

	Наименование продукции
	Процент скидки в зависимости от объёма продаж,  тыс. руб.

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


3.4. Расходы на перевозку, страхование, таможенные пошлины и т.п. при исчислении скидки не учитываются и в сумму заказа не включаются.

3.5. Скидки предоставляются при отсутствии просроченной дебиторской задолженности.

3.6. Оплата за ПРОДУКЦИЮ производится ДИЛЕРОМ путем перечисления денежных средств на расчетный счет ПОСТАВЩИКА в рублях РФ на основании выставленных платежных и отгрузочных документов.

3.7. Указанные скидки предоставляются в качестве вознаграждения ДИЛЕРУ за услуги указанные в п.2.1.1 настоящего Договора. 

4. Дополнительные условия

4.1. ДИЛЕР осуществляет свою деятельность по настоящему договору, руководствуясь коммерческими интересами ПОСТАВЩИКА, действующим Законодательством и принимая во внимание конкретные обстоятельства.

4.2. ПОСТАВЩИК при осуществлении своей деятельности сознаёт взаимный коммерческий интерес ДИЛЕРА по настоящему договору в расширении объёмов продаж ПРОДУКЦИИ ПОСТАВЩИКА, наряду с признанием самостоятельности ДИЛЕРА в выборе средств и методов достижения обоюдных целей.

5. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН И ПОРЯДОК РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ

5.1. Стороны несут ответственность за неисполнение или ненадлежащее исполнение принятых на себя обязательств по настоящему договору в соответствии с требованиями действующего законодательства РФ.

5.2. Все споры между сторонами будут рассматриваться путем переговоров. В случае если разногласия и споры не могут быть разрешены путем переговоров, то они решаются в Арбитражном суде по месту нахождения ответчика.

6. СРОК ДЕЙСТВИЯ ДОГОВОРА

6.1. Срок действия договора – один календарный год от даты подписания

6.2. В случае если ни одна из сторон не заявит о своём намерении расторгнуть настоящий договор за один месяц до окончания срока его действия, установленного п. 6.1. настоящего договора, он считается пролонгированным на один год.

7. ИЗМЕНЕНИЕ УСЛОВИЙ И РАСТОРЖЕНИЕ ДОГОВОРА

7.1. Изменение условий настоящего договора возможно только на основании согласия обеих сторон и оформляется дополнительным соглашением к договору, которое является его неотъемлемой частью.

7.2. Каждая из Сторон имеет право на расторжение договора в одностороннем порядке. При этом сторона, принявшая решение о расторжении настоящего договора, обязана в срок не менее чем за 30 дней предупредить об этом письменно другую сторону.

8. Юридические адреса и реквизиты сторон:

	ДИЛЕР

________________

«___» _________________ 201_ г.

 М.П.
	ПОСТАВЩИК

________________ 

«___» _________________ 201_ г.

   М.П.


